
 

 

 

 

 

 

 

Wir lieben schöne Schiffe!  

Mit unserem ganz besonderen Sortiment von Schiffsausrüstungsartikeln schaffen wir es jeden Tag, unsere Kund:innen 

im In- und Ausland glücklich zu machen. Ob Segler:in, Yachteigner:in, Wassersportler:in oder professionelle Anwender:in 

aus der Berufsschifffahrt: sie alle finden bei uns eine kompetente Beratung und das passende Teil für ihre Flotte. 

Insbesondere der professionelle B2B-Bereich bedarf einer umfangreichen Betreuung.  

Hierfür suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt eine:n Techniker:in mit Vertriebsgespür. 
 

Technischer Vertrieb (m/w/d) 

Deine Aufgaben: 

•  Betreuung von nationalen und internationalen Großkunden und Projekten aus den Bereichen Werften, Behörden,  

Reedereien, Bootsbau, Handwerk, Berufsschifffahrt 

•  Professionelle Auftragsabwicklung weltweit 

•  Kalkulation und Erstellung von Vertriebsangeboten 

•  Überprüfung von kundenspezifischen Anforderungen inkl. Erarbeitung von Lösungen 

•  Enge Zusammenarbeit mit der Einkaufsabteilung hinsichtlich Sonderbeschaffungen 

•  Bearbeitung von technischen Kundenreklamationen  

•  Eigenständiges Vorantreiben von Vertriebsprojekten 

• Teilnahme an Branchenmessen (SMM, METS u.a.) und Fortbildungen 

 

Dein Profil: 

•  Erfolgreich abgeschlossene kaufmännische oder technische Ausbildung bzw. Studium und/oder entsprechende 

Berufserfahrung (z.B. Schiffbau, Bootsbau, Handel, Management) 

•  Gutes technisches oder schiffbauerisches Verständnis bzw. Erfahrung mit der Ausrüstung von Schiffen und/oder   

Branchenkenntnisse 

•  Begeisterung für eine gute, verständliche Kundenberatung 

•  Unternehmerische Denkweise und kaufmännisches Verständnis 

•  Verhandlungssicheres Englisch in Wort und Schrift 

•  Sorgfältige, strukturierte und selbstständige Arbeitsweise 

 

Dich erwartet: 

Ein vielseitiger, spannender Job in einer kollegialen Arbeitsatmosphäre, mit flachen Hierarchien und wertschätzender 

Kommunikation in einem Familienunternehmen in Hamburg-Bahrenfeld. Wir bieten Dir einen unbefristeten 

Arbeitsvertrag, flexible Arbeitszeiten, Fahrtkostenzuschuss, vermögenswirksame Leistungen, Mitarbeiterrabatte, einen 

Arbeitsplatz im Firmengebäude aus Holz mit höhenverstellbarem Schreibtisch, überdachte Fahrradstellplätze, 

Mitarbeiter:innen-Dusche, eine gute Verkehrsanbindung, Produktschulungen, Firmenevents, sowie viel Raum zur 

beruflichen und persönlichen Weiterentwicklung. 

Du hast noch andere Qualifikationen oder Interessen, die du einbringen kannst? 

Dann bewirb dich gerne und wir sprechen über weitere Möglichkeiten. 
Wir freuen uns, Dich kennen zu lernen. 

Bitte sende Deine Bewerbung an personal@toplicht.de 

TOPLICHT GmbH 
Notkestraße 97, 22607 Hamburg 

Tel: 040/889010-0 Mail: personal@toplicht.de 


